
・新しい小売りの形態は、WEBにおけるプラットホームの構築と
ともに時代への提案を行いたい。

・ W E Bサイトにおけるデジタルカタログの整備

と直売におけるビジネスの提案



WEBサイトにおける直売サービスの構築

デジタルカタログのアップロードと製品の引き取りと配送における事
業は、運送業者のITシステムへの受注データの転送とともに、製品の
販売環境を提供する。これらは、ITフレームワークの整備におけるサ
ブスクリプションにおける事業提案を行いたい。



可能性とマーケティング

• これらは、農産物におけるWEBサイトへのデジタルカタログのアップ
ロードと農家における直売を可能とする。これらは新しい農家の販売
環境をITプラットホームの構築とともに提供できる。また、製品の直
売環境は、製品の引き取りと配送をクロネコヤマトの製品引き取り
サービスを利用し提供し、その利便性における事業化を模索したい。
これらは販売を希望する業者が自己製品の販売を製品カタログのアッ
プロードとともに提供できる。これらは、自己製品の通販環境をその
希望において提供できる。



必要なアクションと対応

• WEBサイト構築とITプラットホームの構築、運送業者との契約におけ
る事業化を模索する。これらはWEBサイトにおけるデジタルカタログ
のアップロード環境と検索環境への受注データの管理と転送環境にお
いて、自動化した、自己事業環境を整備したい。サーバー環境の構築
とITシステムの構築における自己サービスの提供を行いたい。



利益化と課題

• 月額1000円におけるサブスクリプションにおける利益構築は、サービ
スの整備における事業構築を行いたい。製品の保証と購買における安
全性は、販売業者への自己証明を要求し、その製品販売環境を整備し
たい。



現状の飲食店におけるテイクアウトサービスとスーパーマーケットの
製品の宅配サービスを。タクシー業者との連携において提供する。
WEBにおけるデジタルカタログの掲載と、受注データの送付環境の整
備において、ITプラットホーム構築におけるサブスクリプションビジ
ネスの構築を実現したい。

タクシー業者におけるTAKE OUTサービスの宅配サービス



• 現状のコロナ渦における飲食店のTAKE OUTサービスが、宅配サービス
を有することは新たな需要を提供でき、WEBサイトにおける電子カタ

ログのアップロード環境は、フーバーイーツと同等のサービスを全国
へ提供できる。またスーパーマーケットの製品をWEBへ掲載し、宅配
サービスの提供を実現できる。

可能性とマーケティング



• WEBサイト構築とタクシー業者との契約は、標準化したサービスを自
己ITプラットホームの構築において、提供する。

必要なアクションと対応



• 販売業者への自己プラットホームの提供は、月額１万円のプラット
ホームの提供において、事業化を実現したい。

利益化と課題
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